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HOLA! SOY 
JUANRA

SANFELIU !



MI LLEGADA A PERÚ COMO PPC MANAGER



https://about.fb.com/news/2020/05/introducing-facebook-shops/



CÓMO VENDER TUS PRODUCTOS EN 
FACEBOOK

PASO 1 : DEFINIR CÓMO ES TU CLIENTE IDEAL

PASO 2 : CREAR TIENDA ONLINE EN FACEBOOK 

PASO 3 : HABILITAR MÉTODOS DE PAGO SEGURO

PASO 4 : ATRAER CLIENTES POTENCIALES



PASO 1 : DEFINIR CÓMO ES TU CLIENTE 
IDEAL



PASO 2 : CREAR TIENDA ONLINE EN FACEBOOK
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RECONOCIMIENTO
DE MARCA

GENERACIÓN
DE TRÁFICO WEB

( Vistas, Impresiones )

( Visitas, Leads)

( Ventas )

GENERACIÓN
DE VENTAS

Con publicidad llevaremos clientes a la tienda



Cómo crear una tienda en Facebook paso a 
paso

La última versión de la interfaz no permite crear la tienda, hay que cambiar a la version anterior

temporalmente para poder añadir la pestaña TIENDA desde el menú Configuración

Interfaz Nueva Interfaz Antigua





















- EN LA NUEVA INTERFAZ DE FACEBOOK, 
LA EDICIÓN DE LAS TIENDAS SE DA EN EL 
ADMINISTRADOR DE VENTAS, QUE SE INTEGRA 
DENTRO DEL ADMINISTRADOR COMERCIAL.

- ES IMPRESCINDIBLE TENER UN BUSINESS
MANAGER ( ADMINISTRADOR COMERCIAL ) PARA
PODER CREAR TUS TIENDAS EN FACEBOOK.

- TENER UN BUSINESS MANAGER NOS SERÁ DE 
GRAN AYUDA CUANDO CREEMOS LAS CAMPAÑAS
DE PUBLICIDAD PARA ATRAER CLIENTES A 
LAS TIENDAS CREADAS EN FACEBOOK.













Cuando lleguen a Perú todas las 
funcionalidades

- PODREMOS CREAR TIENDAS EN FACEBOOK
Y EN INSTAGRAM

- NUESTROS CATÁLOGOS DE PRODUCTOS EN 
INSTAGRAM Y FACEBOOK SHOPS

- EL SISTEMA DE PAGO ESTARÁ INTEGRADO 
EN LA APLICACIÓN

- TENDREMOS PAGO SEGURO DESDE LA 
INTERFAZ DE LA APP DE INSTAGRAM O FB



- PODREMOS CREAR EXPERIENCIAS DE COMPRA
EN TRANSMISIONES EN VIVO

- LOS USUARIOS CONECTADOS A LOS EVENTOS EN 
VIVO PODRAN COMPRAR LOS PRODUCTOS QUE SE
MUESTRAN EN LOS EVENTOS EN VIVO

- PODREMOS CREAR EXPERIENCIAS DE COMPRA 
DESDE CHATS DE MESSENGER, WHATSAPP O 
INSTAGRAM DIRECT

Los eventos en vivo serán ventas en vivo



PASO 3 : HABILITAR MÉTODOS DE PAGO 
SEGURO

APPS DE PAGO DIRECTO DE BANCOS
PAGO LINK



PASO 4 : ATRAER CLIENTES POTENCIALES

CUENTA
PUBLICITARIA

PAGINA DE
EMPRESA
(fanpage)

CAMPAÑAS DE PUBLICIDAD
PARA LLEVAR CLIENTES A LA TIENDA
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GENERACIÓN
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Con publicidad llevaremos clientes a la tienda





CONTACTO DEL CONSULTOR

juan.sanfeliu@digitas.com

JUAN RAMON SANFELIU

Director de Performance & Ecommerce Digitas
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MUCHAS
GRACIAS


